
代理商获客转化指南
——销售系统专用版介绍



你是否也正在被这些问题困扰？

不知道怎么才能

获取更多客源

投入大量推广成

本，效益却一般

员工服务质量不
知如何把关

不知道哪些是高意向客户

有
客

源但
成

交
率

低



获客难 获客贵 转化难 员工管理难

提升代理业绩，从破解这些难题开始



提升代理业绩，从破解这些难题开始

获  客

跟  进 转  化

全链路销售管理



建设私域流量池的必要性
互联网流量红利式微， 传统公域流量成本高、效率低

随时精准触达 快速直接转化

完全为己所有 多次深度复用



目 录

C
O

N
TEN

TS 

01

02

03

玩转获客工具，沉淀私域流量

做好客户跟进，推动成交转化

用好管理工具，提升团队效率



玩转获客工具，沉淀私域流量
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电子名片打造立体化个人形象

² 传统纸质名片：
u 信息少

u 缺乏互动性

u 不易传播

u 易丢失

² 电子名片：
u 信息丰富

u 具有社交互动属性

u 易传播

u 易找回

我 是 谁

形 象 照 片
姓 名 职 位
印 象 标 签
个 人 简 介

如 何 联 系

I M 聊 天
微 信 Q Q
手 机 座 机
电 子 邮 箱

什 么 公 司

公 司 规 模
业 务 展 示
合 作 品 牌
案 例 展 示

什 么 业 务

产 品 图 片
产 品 介 绍
产 品 价 格
详 情 咨 询



电子名片打造立体化个人形象

² 传统纸质名片：
u 信息少

u 缺乏互动性

u 不易传播

u 易丢失

² 电子名片：
u 信息丰富

u 具有社交互动属性

u 易传播

u 易找回

展  会 线下拜访 户外广告

朋友圈 微信群 公众号 微信消息

官网

多种方式传播，线上线下多场景获客



文章助力朋友圈营销

准入门槛低
人人都会看朋友圈

流量大，每天点开朋友圈
的总人次约100亿次

分享零成本
易形成裂变传播

通过朋友圈打造专业形象人设
容易被客户信赖，利于成交

潜移默化教育客户，
传递价值的过程

早中晚各一次
客户骚扰度较低

朋友圈营销的价值



文章助力朋友圈营销

朋友圈营销的难点

 容易忘记执行

 缺少分享素材

 难以跟踪成效

管理员发布全员营销任务：标准化、可量化



文章助力朋友圈营销

ü 丰富文章素材：产品素材、行业热文、企业文库

ü 便捷获取文章：小程序文章中心、建站快车公众号

ü 实现高效互动：附带名片 & IM功能

ü 植入商品广告：链接至手机微商城

ü 实时商机提醒：公众号自动下发“访客接待提醒”



表单收集客户信息

 实时接收访客接待提醒

 收集客户信息

场景示例：发送8月展会报名表、8月优惠申领登记、门店会员满意度调查······



案例：7月商城优惠活动

p 在产品素材中，找到商城新功能介绍文章

以商城新功能上线为契机，发布限时优惠活动，获客拉新，提升销量

p 对文章进行编辑：

添加优惠活动信息，以及领取指引，引导添加业务员微信

p 业务员在企业文库中获取文章素材并分享

p 用户添加业务员微信，业务员发送优惠申领表单

p 将用户置为客户，并为其打上标签



流量是水，客户是鱼，

我们要善于用获客工具编织渔网。



做好客户跟进，推动成交转化
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微信经营



微信经营



链接商城，推动成交

名 片 、 文 章 链 接 商 城 客 户 自 主 查 看 商 品 详 情 看 中 一 键 下 单



用好管理工具，提升团队效率
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借助企微助手运营私域流量池

数百万企业通过企业微信链接2.5亿微信用户

单个员工好友上限5万人，企业无上限



借助企微助手运营私域流量池

扫码随机分配员工01

设置渠道专属标签与欢迎语02

渠道获客情况统计03

员工名片组合生成渠道码



借助企微助手运营私域流量池

多 维 度 构 建 用 户 画 像

客户标签

访客轨迹

高 效 实 现 消 息 互 动

素材库

企业群发

实 时 掌 握 客 户 动 向

客户关系变动通知

访客轨迹



使用系统进行客户管理

u 订单录入 u 佣金管理u 客户录入与跟进



利用第三方接入，实时同步代理数据

A B C

推广链接：
生成带有员工 ID的
销售平台推广链接

第三方接入：
打通代理平台产品、
订单、客户、退款数据

同步任务管理：
批量上传产品、客
户、订单信息



9:00  查看文章素材

11:00  查看访客以及回复访客消息

14:00  在微信 /企微结合素材与客户进行沟通
          在CRM完成订单录入

9:30  选定文章分享至朋友圈或微信群

11:30  将意向访客置为客户，并打标签

18:00  在CRM查看客户和订单

案例：代理商小刘的一天



销售系统专用版优势

Ø 功能最强大，独享第三方接入功能

Ø 一次开通，永久使用

Ø 在“凡科建站快车”公众号便捷获取推广素材、查看访客



销售系统专用版优势-便捷获取推广素材、查看访客图示

扫码关注“凡科建站快车” 点击菜单栏“我要获客”



销售系统专用版7月限时申领活动
申领路径：营站快车（yingzhankc.com）- 代理平台 - 概况 - 优惠政策 - 销售系统专用版限时申领活动



感  谢  参  与
2020 . 07 . 14


